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Dette er Bien Sparebank

Oslos eldste, selvstendige sparebank med sterke rgtter i
hovedstaden siden 1885

Vekst og kundelojalitet underbygget av sterkt fokus pa
kundeopplevelse med tilpassede produkter og tjenester

Primarmarked i Osloomradet

Notert pa Oslo Bars siden 2022, som et ASA

Selvstendig bank i allianse med Eikagruppen som apner for
stordriftsfordeler og kostnadsbesparelser

Rating gjennom Nordic Credit Rating: BBB+

Forretningskapital pa 7,7 milliarder kroner
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[ ] ~75 % av Biens kundemasse

En alliansebank i elka.



En strategi som treffer godt Bien

Var strategi i korte trekk:

Med lokal forankring og Mal om forretnings- Utnyttelse av stor- Vi investerer i a bygge
personlig radgivning kapital pa NOK 10 mrd. i  driftsfordeler gjennom kompetente team som
tilpasset hver enkelt lgpet av 2026 Eika-samarbeidet kan mate kundens behov

Hvorfor Bien?
: 75% av kundene vare er i Oslo og nabokommunene
: Utlansportefeljen gkte med over 19% de seneste 12 manedene

: Vi leverer personlig radgivning i en bransje preget av konsolidering og standardisering
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Nisjeposisjon i hovedstadsomradet Biesn

Bankkonseptet treffer pa kundene i
hovedstaden, et attraktivt marked i
vekst

Narhet og kjennskap til kundene er
bankens viktigste konkurransefortrinn

@kt kundelojalitet = flere produkter
over tid = mer lannsom bankdrift

En alliansebank i elka.



Tydelig vekststrategi for de neste arene Bien

Ambisigse mal for Iannsom vekst i forretningskapital
(NOK mrd.)

Konkrete ambisjoner for lannsom
vekst i arene som kommer

Solid kapitalbase gir rom for vekst

Lennsom vekst: egenkapitalavkastning
pa 10 %

@kning i radgiverkapasitet den viktigste
driveren 7,5

10,0

Reduserte IT-kostnader og
stordriftsfordeler gjennom Eika
muliggjer effektiv skalering

Ny standardmodell skaper ytterligere
rom for vekst

2024 2026 2030



Q1 25: Sterk vekst og stadig kurs etter planen
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Solid utlansvekst med 19,2 prosent gkning i utlansportefaljen de seneste 12 manedene

@kte markedsandeler med direkte eksponering mot landets mest attraktive boligmarked

Attraktiv rentemargin pa 2,66 prosent, opp fra 2,57 prosenti Q1 2024
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Attraktiv kundebase i sentrale strak B‘w

= Sterk eksponering mot befolkningstette omrader med god gkonomi

= Bien har en bred og attraktiv kundebase med en relativt jevn fordeling over aldersgrupperinger - bade unge og eldre
verdsetter en god og troverdig radgiverbank

= Var snittkunde er ~52 ar

= Kundene er hovedsakelig bosatt i hovedstaden, men banken har ogsa god rekkevidde i naeromradene utenfor
bygrensen
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Sterk underliggende drift med god leannsomhet Bien

Resultat etter skatt i 1. kvartal pa NOK 11,8 millioner (12,8 Q1 2024)
Sterk underliggende operasjonell drift

Nettoresultatet pavirket av noen regnskapsmessige effekter som nedjustering av verdier og noe starre tapsavsetninger
grunnet ny modellberegning]
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Solid kapitalbase for videre vekst Bien

- Banken er godt kapitalisert med sunn balanse og solid kapitaldekning som gir en god risikoprofil
« God buffer til myndighetskrav tilrettelegger for vesentlig vekstpotensial

- Ny standardbankmodell som innfgres i 2025 gir gkt utlanskapasitet for Bien

KAPITALDEKNING REN KJERNEKAPITALDEKNING UVEKTET KJERNEKAPITALANDEL
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Gode resultater skaper gode aksjonaerverdier B‘m

Bien har utbyttestrategi som tilsvarer en uthyttegrad pa 50 % av resultat etter skatt, som har blitt
praktisert siden banken ble barsnotert

UTBYTTE (MILL. NOK) SIDEN BORSNOTERING

27,92

21,05

2022 2023 2024

En alliansebank i elka.



Hvorfor Biens modell treffer i dagens marked BW

KUNDE MARKED

BIEN

Et marked preget av usikkerhet og standardiserte tjenester

» Hgyere rente og inflasjon har gitt ny prismotor i boligmarkedet - kjgpere er mer selektive

» Kundene sgker trygghet, forutsigbarhet og personlig radgivning

- Digitalisering gjor banktjenester mer tilgjengelige - men ogsa mer generiske

Sterkere preferanse for personlig bankkontakt
» Flere kunder etterspar personlig radgivning i livs- og eiendomsoverganger
+ @kt verdsetting av kontinuitet, lokal kunnskap og tilgjengelige radgivere

* Okt skepsis til "engangsrelasjoner" og anonyme kundereiser

Modellen var er skreddersydd for dette markedet
Lokalt tilstede, med radgivere som kjenner boligmarkedet i hovedstadsomradet

Rask respons og personlig oppfalging - ikke bare digitale flater

Tydelig vekststrategi med kontrollert risiko og god lgnnsomhet.

En alliansebank i elka.



Fokus pa vekst i tiden som kommer

Status i hovedstaden
Ny utlansforskrift med lavere EK-krav. Forsterker ettersparselen

i et allerede sterkt marked. Boligutvikling fortsatt lav i
kombinasjon med sterk prisvekst i boligmarkedet

Strategien treffer

| en tid med skende konsolidering i bransjen kombinert med
en usikker verden rundt oss, treffer Biens strategi godt med

naere kundeforhold og god forankring i hovedstadsomradet

Konkurransefortrinn
Verdien av a vare tett pa kunden vil vare et tydelig konkurranse-

fortrinn i tiden fremover

Solid kapitalbase
Allerede god kapitalbase legger til rette for vekst, banken vil
ogsa fa ekt fleksibilitet med ny standardmetode for 2025

Vekstfokus
Konkret og ambisigs strategi for lsnnsom vekst i de kommende
arene, der hoveddriver vi vare gkt radgiverkapasitet
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Gode samarbeidspartnere og ambassadarer B‘e‘i

Oppsal handball

Kjetil Andre Aamodts
rennskole

Bygdey Curlingklubb

Oslo Kajakklubb

Asker Sykkelklubb

En alliansebank i elka.



Bien pa bars

Bien har vart notert pa Oslo Bars siden 2022
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Ticker: BIEN - Sluttkurs 31.03.2025: NOK 162

Kursutvikling pa +15,6 % sa langti 2025 (tom. mai)
Utbyttepolicy pa 50 % av resultat etter skatt, utbetales arlig
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SPAREBANKSTIFTELSEN BIEN
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BERGET D@DSBO

ARILD HESTAS INVEST AS
KJELLSTROM

TOM KJELLSTR@M KJEVEORTOPEDIAS
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LENA JBRUNDLAND

ARVE NYHUS AS
JARENINDUSTRIER AS
KJETIL LYE

Lena Jerundland
@yvind Briseid

Ole Fjeldstad

Ida Tverraaen Hansen
Linn Bjunes Hunstok
Vildana Basara

Renate Halstvedt Roll
André Noraas Willassen
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Kontakt

CEO
Mobil
Epost

CFO
Mobil
Epost

Lena Jerundland
97083990

|j@bien.no

@yvind Briseid
93093930
obr@bien.no

Takk for
oppmerksomheten!

SPAREBANK
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